DER MARKETING-
AS-A-SERVICE
ANSATZDER
EVERNINE

Das einzigartige Agentur-Modell,
das IT- & Tech-Unternehmen
wirklich weiterbringt

© Kosteneffizienz & Enterprise-Qualitat fur
mittelstéindische Budgets (Budget-Deckelung)

© Alle Vorteile von outgesourcten
Marketingleistungen auf einen Blick

© Profitieren Sie von Know-how & Best Practices
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Liebe Leserinnen & Leser,

schoén, dass Sie da sind. Sie suchen

nach der einen Agentur, die Ihre
Herausforderungen als IT-Unternehmen
wirklich versteht, Innen Full-Service-
Leistungen aus einer Hand bietet und Sie

mit ganzheitlicher Beratung begleitet?

Wir unterstutzen als fiUhrende Agentur in
der IT-Branche zahlreiche IT-Unternehmen

und verbinden mit Connected Marketing

alle relevanten Kommunikationsdisziplinen.

Wir fillen diese Lucke!

mit grof3en und kleinen IT-Unternehmen

UNSERE REFERENZEN

Unsere Kunden und wir sind davon
Uberzeugt, dass dieses Modell
State-of-the-Art ist, wie eine Agentur

in diesen so herausfordernden

Zeiten insbesondere IT-Unternehmen
kosteneffektiv unterstitzen kann. Denn
das Marketing von IT-Unternehmen muss
messbare Ergebnisse und Vertriebserfolge
liefern und nicht zuletzt pragmatisch und

unkompliziert sein.

Wir sind eine Full Service Agentur mit bis zu 360° Auslagerung aller Leistungen
Wir liefern gedeckelte Rahmenvertrdge mit high & low Level Leistungen

Sie profitieren von Kosteneffizienz sowie von zahlreichen Best Practices aus Projekten

B8 Microsoft




UNSER LEISTUNGSPAKET FUR
IT-UNTERNEHMEN

Frei vergUbarer Individuelle
Leistungspool Laufender Rahmenvertrag Zielvereinbarung

mit gedeckeltem Budget
(z.B. mit 6-monatiger Testphase)

Agenturleistungen Beratung

Laufender proaktiver Support Ihrer
strategischen Marketing-Ziele in
Milestones & KPI.

© Brand & Design-Work
Cl-Guides, Creatives, Videos, etc.

© PR & Content Marketing
Full-Service PR, Content Marketing &
Whitepaper, etc.

© Data &KI, MarCom & CRM
MarTech Optimization (HubSpot, MS
Dynomics), Kl & Automation (zB. KPI-gesteuertes automatisiertes Marketing)

Milestone 4

© Campaigns & Social Marketing Milestone 3
LeadGen, Account-based Marketing,
Google & Meta Marketing,

Social Support

(z.B. Multichannel-Marketing Strategie)

Milestone 2
© Employer Branding
Personio Implementierung, Recruiting
Support, etc.

(z.B. Skalierbare LeadGen Ergebnisse)

Milestone 1

© WebbDev & SEO (z.B. mehr Webseitenbesucher)
CMS Support (z.B. WordPress,
HubSpot, etc.), SEO Quartalsziele

© Weitere
z.B. Event-Support, Newsletter,
interne Kommmunikation

Je nach vereinbartem Projekt-Budget und dem operativen Marketing-Bedarf Ihres
IT-Unternehmens stellen wir Ihnen ein gedeckeltes Kommunikationspaket mit klaren
Leistungszielen sowie einen fur Sie frei nutzbaren Leistungspool aus Full-Service-Marketing-
Leistungen zusammen. Geliefert wird von der Agentur proaktives Projektmanagement,
Dokumentation, Jour Fixes, wo nétig Strategie-Workshops, etc.

Rahmenvereinbarungen in der Regel auf 6 oder 12 Monate. Leistungen rollierend buchbar.
Pausieren und Testphasen optional mdglich.
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REFERENZEN EVERNINE

MARKETING-AS-A-SERVICE

3aXIans

> (IT-Dienstleister)
U. a. strategischer Content-Marketing-
Support (Einfuhrung der Plattform
Digital Chiefs), LeadGen, SEO & SEA,
Webseitenberatung, Whitepaper Erstellung

m ) metafinanz

technologie. kultur. netzwerke.

> (IT-Beratung)
CRM MS Dynamics, Social-Support,
Kampagnensupport, Employer Branding

»e dataglobal
group

> (Tech-Unternehmen)
Cl & Brand, Go-to-Market Strategie,
Webseite, Partnermarketing,
Content-Support

synafc:rce

> (Data Center)
Cl, Brand & Marke, Webseite, HubSpot,
Personio, PR, Socials & Events

valantic

> (IT-Beratung)
Go-to-Market Strategie, PR, LeadGen,
HubSpot, Social- & Video-Support

CANCOM

> (IT-Dienstleister)
Strategie-Support, Content-Support,
Social Media Support, MDF-Strategie,
Go-to-Market Support

Unsere Kontaktdaten fiir Ihr Marketing-as-a-Service Projekt

> Tobias Massow

CCO & Partner Sen. Consultant GTM & Media Strategy

imakeyoudigital@evernine.de
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